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PHẦN 1. GIỚI THIỆU VỀ DỰ ÁN
     	1.Tóm tắt kế hoạch kinh doanh:
     	- Tên dự  án: ………………………………………………………………
	- Đơn vị thực hiện:…………………………………………………………
	- Người đại diện:…………………………………………………………...
- Thành viên tham gia thực hiện dự án: 
- Lĩnh vực và sản phẩm.................................................................................
- Dịch vụ sẽ thực hiện.................................................................................
- Mô hình sẽ thành lập..................................................................................
- Địa chỉ:………………; email: ………………; điện thoại………………
- Dự kiến thời gian thực hiện: năm ............, từ khi dự án được phê duyệt.
	- Mục tiêu dự án phát triển: Sản xuất, kinh doanh sản phẩm gì? cung cấp ra thị trường phục vụ nhu cầu xã hội.
- Quy mô dự án: Sản xuất, kinh doanh bao nhiêu sản phẩm trên/năm? hoặc số lượng thành viên tham gia, diện tích sản xuất?
- Thị trường tiêu thụ: ………………………………………………………
- Khách hàng: ……………………………………………………………...
PHẦN 2. NỘI DUNG ĐỀ ÁN
1. Phân tích cơ hội kinh doanh (SWOT):
	Điểm mạnh
Ví dụ: Nguồn nguyên liệu tại chỗ hoặc được quy hoạch ổn định hay không? các thành viên tham gia dự án có kinh nghiệm như thế nào? nguồn lao động tại chỗ có dồi dào hay không (chăm chỉ, cần cù, trong độ tuổi lao động...)?  trang thiết bị sản xuất, chế biến có áp dụng công nghệ hoặc đơn giản, không cần nhiều vốn đầu tư...? xu thế hiện nay của người tiêu dùng (có ưa chuộng hoặc quan tâm mua và sử dụng sản phẩm này hay không)? 
	Cơ hội
Ví dụ: Đã có HTX, DN nào sản xuất chưa? chủ trương, chính sách của Đảng, nhà nước hoặc địa phương đối với lĩnh vực và sản phẩm của dự án như thế nào?; mối quan hệ của Hội phụ nữ hoặc của thành viên tham gia dự án với các tổ chức, doanh nghiệp có thuận lợi không ? đã có thị trường hoặc đã liên kết đầu ra như thế nào?…..

	Điểm yếu
Ví dụ: Các thành viên chưa có kinh nghiệm trong quản lý, điều hành sản xuất, kinh doanh? Người lao động quen sản xuất manh mún, nhỏ lẻ? giá thành còn cao? 
	Thách thức
Rủi ro về thiên tai, dịch bệnh? đối thủ cạnh tranh?  thị trường không ổn định?.......



	2. Mục tiêu kinh doanh: Tạo được việc làm tại chỗ? thu nhập ổn định cho các thành viên tham gia mô hình?
	3. Bộ máy nhân sự: Quản trị nhân sự, tổ chức bộ máy...(Chủ nhiệm? Kế toán? Thủ quỹ? Thành viên?...)
	4. Kế hoạch bán hàng: 
	- Giới thiệu các sản phẩm, dịch vụ: Marketing, truyền thông (trên mạng xã hội? in ấn tờ rơi? tham gia hội chợ, các sự kiện quảng bá?... ); 
	- Khách hàng gồm những ai? Cách thức kết nối với họ như thế nào? ........
	- Thị trường tiêu thụ (Bán ở đâu?)………….
	- Hình thức bán hàng (Mở cửa hàng trực tiếp bán sản phẩm? Ký hợp đồng tiêu thụ với nhà phân phối? Online?...)………………………
	5. Kế hoạch tài chính 
	- Giá thành (giá gốc): ……………………
	- Giá bán:……………………………….
	- Công suất sản xuất (Bao nhiêu tấn/năm?): …………………………
	- 1 năm/1 quý hoạt động sản xuất hoặc kinh doanh được bao nhiêu ngày? 
	- Khấu hao TSCĐ (máy móc, dụng cụ…) thời gian bao lâu?
	- Vốn đầu tư ban đầu: ……………………………
	+ Đầu tư cơ sở vật chất,  máy móc, thiết bị:……………
	+ Giống (cây, con) …………………………..
     	+ Nhà xưởng: ……………………
	+ Chi phí khác (Lương nhân viên quản lý, chi phí thuê đất, chi phí lãi vay):........
PHẦN 3. THỰC HIỆN DỰ ÁN
	1. Kế hoạch tài chính trong 3 năm
	TT
	Chỉ tiêu
	ĐVT
	NĂM

	
	
	
	Thứ nhất
	Thứ hai
	Thứ ba

	1
	Khối lượng sản phẩm sản xuất
	kg
	
	
	

	2
	Doanh thu (giá bán )
	đồng
	
	
	

	3
	Chi phí
	đồng
	
	
	

	-
	Gía vốn bán hàng
	đồng
	
	
	

	-
	Chiết khấu bán hàng(20%)
	đồng
	
	
	

	-
	Khấu hao (công cụ dụng cụ)
	đồng
	
	
	

	-
	Chi phí vốn
	đồng
	
	
	

	-
	Chi phí khác
	đồng
	
	
	

	4
	Thu nhập chịu thuế
	đồng
	
	
	

	5
	Thuế thu nhập (miễn)
	đồng
	
	
	

	6
	Lợi nhuận sau thuế
	đồng
	
	
	


		
	2. Hạn chế của dự án (rủi ro)

	Rủi ro chủ yếu
	Mức độ 
	Biện pháp phòng ngừa

	
	Thấp
	Trung bình
	Cao
	

	1. Nguồn nguyên liệu không ổn định
	
	
	
	

	2. Đối thủ cạnh tranh, giá rẻ (hàng kém chất lượng, nhiều doanh nghiệp, hộ gđ sx….)
	
	
	
	

	3. Nguyên vật liệu tăng giá (tư thương tăng giá, nhu cầu nhiều…)
	
	
	
	

	4. Kỹ năng quản trị của BQL HTX yếu, chưa có kinh nghiệm. Thành viên HTX thay đổi ngành nghề, thành viên rời khỏi HTX….
	
	
	
	

	5. khác .....
	
	
	
	


	
	3.  Kế hoạch trả nợ - thu hồi vốn:
	- Tổng nhu cầu vốn dự  án:………….
	+ Vốn tự có:………………………….
	+ Vốn khác (vốn góp, vốn huy động hỗ trợ)
	+ Vốn vay:……………………………
	Kế hoạch trả nợ và thu hồi vốn
	Nội dung
	Lợi nhuận
	Tổng nguồn trả nợ
	Nguồn vốn và kế hoạch trả nợ

	
	
	
	Vốn đầu tư
	Vốn vay
	Vốn khác

	Năm 1
	
	
	
	
	

	Năm 2
	
	
	
	
	

	Năm 3
	
	
	
	
	

	……
	
	
	
	
	


	4. Hiệu quả của dự án
	- Hiệu quả về kinh tế:  giúp các thành viên (hộ gia đình/tập thể) tham gia dự án có việc làm, biết khởi nghiệp/khởi sự kinh doanh, phát triển kinh tế, tăng thu nhập, đồng thời giúp ................ thành viên là hộ nghèo và cận nghèo thoát nghèo trong thời gian 03 năm được đầu tư,  hỗ trợ; góp phần hỗ trợ công tác giảm nghèo của địa phương. 
	- Hiệu quả về mặt xã hội: năng cao nhận thức, tạo được việc làm ổn định tại chỗ, tăng thu nhập cho gia đình, giảm các tệ nan xã hội.

PHẦN 4. KẾT LUẬN
	Trên đây là tất cả những phân tích chi tiết và đánh giá về hiệu quả cũng như quá trình thực hiện Dự án: ......................tại địa bàn xã ..........huyện .................................tỉnh Kon Tum. Tôi tin rằng nếu Dự án được phê duyệt và được sự quan tâm và ủng hộ của các  cấp chính quyền tại địa phương, nhà tài trợ,  Dự án sẽ thành công và mang lại có giá trị kinh tế cao góp phần vào sự phát triển kinh tế tại địa phương.


Lưu ý: Các Đề án/ý tưởng tham gia Cuộc thi có các hình ảnh minh họa và trình bày chiếu trên powerpoint.




